Treat different customers and prospects

differently

(best eng) 0
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Dus niet alleen

SEGMENTEREN
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Maar ook binnen het segment

DOORSELECTEREN
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En dan het

MOEILIJKSTE

Zorg dat de door jou geselecteerde
TOP-relaties hier iets van merken.

Groene Tomaten zetten intenties om

in 10xActie. Hoe? Alsjeblieft, vier
aandachtsgebieden met ideeén ...
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Productontwikkeling
@

Spar met ze tijdens de verschillende
fases van het ontwikkelproces

Geef ze als eerste de kans om het
uit te proberen

Beloon ze met extra aandacht en
waarde

Spoor ze aan om de eerste (video)
referenties te maken
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Geven: aandacht en waarde
(1)

(2]
(3]
4]

Geef ze als eerste waardevolle content
(1-op-1 delen)

Nodig ze 1-op-1 uit voor een event
(ruim voor de standaard communicatie)

Voeg altijd iets persoonlijks toe aan
uitingen

Reageer op posts van deze groep
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Afstemmen

Vraag en luister naar de uitdagingen
van TOP-relaties

Ga samen in gesprek over de ervaren
dienstverlening en de toekomst

Lunch nooit alleen: plan lunches met
TOP-relaties

Vraag advies
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Doe het gedisciplineerd
@

Blok tijd voor de communicatie met
TOP-relaties

Maak TOP-relaties het startpunt van
alle marketingacties

Veranker ‘aandacht voor TOP-relaties’
in micro-gewoontes

Vind een ritme
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Doe het!

Ondanks de wervelwind: de dagelijkse storm

aan acties en werkzaamheden die nodig zijn

om jouw onderneming draaiende te houden.
It pays off.

Veel succes.
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De Groene Tomaat-methode is een
effectieve marketing en sales methode voor
kennisintensieve organisaties. Een stap
voor stap aanpak met de focus op vier
onderdelen die elkaar onderling versterken:
‘wat - wie - hoe - doen’. Alles is gericht op de
uitvoering: 10xACTIE: make dust or eat dust.

Meer weten? Neem contact op:
Rolf Adema | 06 22 20 65 97
infoldgroenetomaat.nl | www.groenetomaat.nl



